
Volantinaggio strategico 
Pubblicità Google 
Pubblicità Facebook                             
Locandine                                            
Altre forme pubblicitarie 
 

PAGINA WEB CHE 
CATTURA I CONTATTI, 
QUINDI FINALIZZATA 

ALL’ISCRIZIONE GRATUITA 
PER PERMETTERE AL 

VISITATORE DI USUFRUIRE 
DI UN INCENTIVO 

GRATUITO 

• La persona iscritta è un potenziale cliente che 
usufruisce del tuo incentivo gratuito ottenendo 
benefici 

•Rimane aggiornata  e viene educata al tuo servizio 
tramite email periodiche: l’obiettivo di queste email è di 
fargli capire i benefici del tuo servizio e perché ti 
differenzi dalla concorrenza 

•La persona durante il suo processo di educazione ai tuoi 
servizi/prodotti ha la spinta emozionale necessaria per 
acquistare e diventa tuo cliente 

GRAFICO DI FUNZIONAMENTO DEL WMS 



COME VEDI TUTTE LE FONTI DI TRAFFICO NEL 
WELLNESS MARKETING SYSTEM CONVERGONO 

IN UN UNICO PUNTO:  

 

LA PAGINA WEB FINALIZZATA A PRENDERE IL 
CONTATTO DEL POTENZIALE CLIENTE.  

 

NON VENDI NULLA, E L’UNICO OBIETTIVO E’ DI FAR 
ISCRIVERE LA PERSONA PER USUFRUIRE DI UN 

INCENTIVO GRATUITO, CHE MIGLIORERA’ LA SUA 
VITA O RISOLVERA’ UN SUO PROBLEMA! 



ECCO UN ESEMPIO DI PAGINA WEB “CATTURA 
CONTATTI”, CHIAMATA ANCHE “SQUEEZE 

PAGE”… 





Questa pagina è stata creata da noi di 
massaggielavoro.com per far iscrivere persone che poi, 

nel tempo avrebbero acquistato nostri altri ebook e 
servizi fiscali. 

 
Però hai notato che noi in questa pagina non vendiamo 

nulla?  
 

Noi diamo l’opportunità AGLI OPERATORI DI MASSAGGI 
BENESSERE, di RISOLVERE UN PROBLEMA (capire come 

lavorare da insegnanti di massaggi a livello fiscale) 
attraverso  UNA RISORSA GRATUITA (un incentivo! E 

cioè un ebook gratuito di 8 pagine da leggere 
immediatamente) 



Col WMS scardini il marketing obsoleto che tutti ancora 
portano avanti oggi. Esempi: 

 
1) Volantinaggio che presenta un’offerta e che ha come 

scopo quello di indurre le persone a venire nel tuo 
studio/centro 

 
2) Locandina che presenta una tua offerta scontata 

 
3) Pubblicità Facebook diretta ad ottenere “mi piace 

sulla pagina” 



Puoi tranquillamente lasciare intatta la prima parte e cioè LA 
TIPOLOGIA DI MARKETING, ma cambi l’intero 

procedimento!! 
 

 Lo sostituisci con UN UNICO OBIETTIVO: PRENDERE IL 
CONTATTO (email,nome,telefono) ed educare la persona a 

ciò che fai, chi sei etc. ESEMPI: 
 

1) Volantinaggio che presenta la SOLUZIONE GRATUITA AD 
UN PROBLEMA che le persone possono risolvere 

collegandosi alla pagina web “cattura contatti” inserita 
proprio nel volantino 

 
2) Pubblicità Facebook diretta verso la pagina “cattura 

contatti”  



RICORDA: UNICO OBIETTIVO E’ QUELLO DI 
CREARE UNA PAGINA CHE FACCIA ISCRIVERE 

LE PERSONE ED EDUCARLE CON EMAIL 
AUTOMATICHE. 

 

Quando il potenziale cliente sarà pronto ed 
educato al punto giusto su chi sei tu, cosa fai, 

cosa ti contraddistingue dalla concorrenza, 
allora acquisterà da te! 



Sicuramente ti starai chiedendo: 

 

“ ok, ho capito, devo creare questa pagina che 
cattura i contatti, mi devo focalizzare su 

questo lasciando perdere le offerte… MA 
COME EDUCO I POTENZIALI CLIENTI? COME SI 
FA? NON SONO MICA UN TECNICO O ESPERTO 

DI INFORMATICA! “ 



Per fare questo esistono piattaforme online che si 
chiamano AUTORISPONDITORI o GESTIONALI DI 

EMAIL MARKETING. 
 

Queste piattaforme ti consentono di capire quante 
persone si iscrivono per usufruire del tuo incentivo e 

anche e soprattutto di creare delle email automatiche 
che verranno inviate in determinati giorni che tu 

decidi!  
 

E queste educheranno il cliente mentre tu pensi al tuo 
lavoro 



ORA VOGLIAMO MOSTRARTI come le persone 
vengono educate con email impostate… 





Nel caso di ogni nostra squeeze page, quindi 
pagina cattura-contatti, creiamo delle email che 

nel giro di 20-20 giorni, il nostro gestionale 
manda automaticamente agli iscritti. 

 
Che così possono essere educati. In queste email 

trovano risorse 
gratuite,video,articoli,informazioni etc. Che 

permettono loro di risolvere problemi e di capire 
cosa facciamo e in cosa siamo diversi dalla 

concorrenza. 



Guarda nuovamente l’immagine 





Queste email le abbiamo scritte una volta sola.  
 

E grazie alla piattaforma autorisponditore, le abbiamo 
impostate in modo tale che ognuna di esse, venga ricevuta 

dalla persona che si è iscritta, dopo un tot giorni.  
 

Quindi la prima subito, la seconda dopo 3 giorni dalla prima, 
la terza dopo 6 giorni dalla seconda etc… 

 
Il gestionale fa tutto questo in automatico e noi mentre ci 

occupiamo di altro (consulenza, scrittura report, gestione 
vendite etc.) sappiamo che gli iscritti vengono educati a 

dovere. 



Eccoti un altro esempio… 





Quella che hai visto è la nostra pagina “cattura contatti” 
dove le i massaggiatori che cercano risposte in materia 

fiscale e legale per lavorare nella propria zona, si iscrivono 
per visionare 4 video gratuiti che risolveranno loro molto 

problemi. 
 

Quando si iscrivono, in automatico, nel giro di circa 60 giorni 
ricevono email che mostrano loro i video, altre 

informazioni, report,articoli.  
 

Queste email li educano poi al VIDEOCORSO COMPLETO o in 
alternativo alla versione EBOOK, e ai SERVIZI DI 

ASSISTENZA LEGALE E FISCALE. 





Hai potuto vedere anche le email automatiche che 
ricevono gli iscritti. 

 
Questo ci permette di generare vendite continue 

dei nostri servizi. 
 

Se puntassimo sul passaparola o solo sul traffico 
del sito, o magari inviare traffico sulla pagna di 

vendita del videocorso, otterremmo 0 vendite, o 
al massimo 1 su 1000.  



Con questo sistema otteniamo il 5% di vendite 
del videocorso (5 persone su 100 iscritti 

decide di acquistare il videocorso entro 60 
giorni dall’iscrizione). 

 

E inoltre nel corso di 12 mesi, il 5% di chi si 
iscrive in questa pagina, acquista comunque 

almeno 2 nostri ebook fiscali,legali e altri 
servizi! 

 

 



Ecco cosa riusciamo a fare: 
 

• Prendiamo potenziali clienti continuamente 
• Sappiamo quanti potenziali clienti diventano clienti 

• Sappiamo quanto ci sosta ogni potenziale cliente, ogni visitatore 
sulla pagina,ogni cliente. 

• Sappiamo quanto spendiamo e quanto ci rende la pubblicità.  
• Perciò abbiamo delle metriche che ci consentono di capire quando 

miglioriamo il marketing 
 

QUESTO SISTEMA RAPPRESENTA IL 90% DEL MARKETING SVOLTO DA 
NOI SU DI NOI, QUINDI PER MASSAGGIELAVORO.COM 

 
 



Ora hai potuto capire seriamente come funziona il WMS 
 

FERMO RESTANDO CHE TI FAREMO VEDERE ULTERIORI CASI DI STUDIO 
PROSSIMAMENTE (DI NOSTRI CLIENTI), TI CHIEDIAMO: 

 
Vuoi sapere subito come possiamo applicarlo su di te? Vuoi sapere se la tua 

idea è in sintonia con il nostro servizio? Vuoi avere più clienti, con un 
sistema di marketing che la concorrenza neanche si sogna 

lontanamente?  Vuoi avere una volta per tutte un marketing 
controllabile e misurabile in grado di svelarti quanto spendi e quanto 

ricavi ? 
 

SE SI, RICHIEDI UNA CONSULENZA GRATUITA ORA QUI: 
 

http://www.massaggielavoro.com/wellness-marketing-consulenza-2/ 
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